证券代码：002641                       证券简称：永高股份
2020年1月13日、1月14日投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-001
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：长江证券 李浩、上海汐泰投资 李妤 何亚东、光大资管 王杭、合众易晟投资 徐兴科、长江资管 诸勤秒、中信建投 杨欣达、兴业证券 陈晨

	时间
	2020年1月13日、2020年1月14日

	地点
	公司证券部

	上市公司接待人员姓名
	副总经理兼财务总监 杨永安、董事会秘书陈志国、证券事务代表任燕清、投资部副经理李宏辉

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、公司2019年业绩预告增长100%-120%的原因？
公司于2020年1月10日披露了2019年度的业绩预告，2019年度的经营业绩同比上年同期增长了100%-120%，其主要原因是公司近几年一直从“开源、节流、防风险、抓落实”的十字方针入手，公司的市场份额扩张带来收入增长，规模优势得以发挥，叠加公司内部精细管理、宏观减税降费政策的影响，公司盈利能力显著提高。
二、公司对精装的趋势怎么看？
从房子的装修来看，管道占比非常小，房地产商往往会趋向选用品牌和质量都有保证的管道，我公司是国内塑料管道行业中品牌和质量都有优势的企业,而且公司产品种类和规格比较齐全，目前公司与万科、恒大、中海、招商等地产巨头保持了良好的战略合作关系，精装房市场对公司这样在塑料管道行业中规模大、品牌好、质量优、品种齐的一些龙头企业来说是有优势的。
三、公司地产业务情况？
目前公司直接配送的全国知名的地产商有十几家，公司设有地产事业总部，通过地产事业总部拓展和协调地产业务，公司鼓励和支持经销商与当地规模较小的地产商直接合作。近几年公司地产业务由原来的经销商配送逐渐转变为由公司直接配送，配送费用明显降低。2019年度，公司地产业务发展势头良好，业务量提升明显。
四、公司资产减值情况？
公司财务一直严格按照《企业会计准则》的要求开展资产减值测试，该计提的都会按照财政部统一规定的要求足额计提。
五、公司可转债情况？
公司可转债项目于2019年12月6日获得中国证监会发审会审核通过，目前在等待中国证监会的发行批复。
六、主要是哪一块业务增长？
公司业务增长主要来自于渠道和地产业务。
七、公司各产品产能情况？
公司塑业管道业务年生产能力在60万吨以上，其中PVC产品约40万吨、PE产品约15万吨、PPR产品约5万吨。
八、2019年出口业务情况？
2019年公司出口业务总体良好，出口业务收入占公司营业收入总额的10%。
九、公司应收账款主要来自哪些业务？
公司应收账款主要来自于地产业务和市政工程业务，渠道业务相对少些。
十、公司设立仓储物流配送中心情况？
截至2019年底，公司已经分别在贵阳、西安、长沙、昆明、重庆、新疆共设立了6家仓储物流配送中心，公司设立仓储物流配送中心主要是解决公司在当地尚没有生产基地或经销网络不完善问题，仓储物流配送中心的设立，不仅能够有效拓展当地市场，也能节省公司产品的配送成本，增强公司在当地市场的竞争力，今后将根据市场拓展情况，适时考虑在该地区是否设立生产基地。
十一、最近几年公司销售收入增长较快，而费用下降，是什么原因？
公司坚持“以人为中心，以结果为导向，以目标达成为衡量标准”的原则持续推进目标管理，定期召开目标管理会议。1、从2013年开始导入精益生产，从最开始的模糊管理到现在的数据化管控，稳步提升生产管理水平。2、从开源、节流、防风险、抓落实四个方面，将全年的经营指标和工作措施以项目课题和重点工作的方式分级分解、落实，定期召开目标管理会议，点检各中心及业务部门项目课题完成和改善情况，总结成果，部署任务，把目标管理常态化。3、今年公司开始导入班组建设，通过自上而下的文化重视和自下而上的文化参与，最大限度的调动班组成员积极性、创造性，提高班组成员的生产工作技能与综合素质。通过精益生产、目标管理、班组建设管理模式的导入，公司管理水平得到有效提升，不仅促进公司销售端的稳步提升，成本费用也得到了较好的控制。
十二、上个月公司股东有出售公司股票情况？
自上市以来，公司控股股东、实际控制人及其一致行动人一直看好公司生产经营和企业发展,上市之后很少减持股份,上个月个别股东因自身资金需求，减持了少量股份,减持后公司控股股东、实际控制人及其一致行动人合计持有公司股份仍然超过70%，股份集中度仍然很高。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年1月14日



